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El inicio de año trae también los 
tradicionales propósitos y la 

idea de tener nuevas oportunidades. 
Uno de los temas más recurrentes es 
el deseo de emprender y consolidar 
ideas en proyectos rentables de 
ecommerce, por eso analizamos 
las tendencias del mercado para 
traerte un ranking con las 5 ideas de 
negocio más lucrativas y listas para 
despegar este año.
Recuerda que la rentabilidad de 
un negocio digital ya no depende 
sólo de las ventas rápidas, sino 
de la capacidad de identificar y 
resolver una necesidad de nicho 
de forma escalable, además, de la 
forma en la que te adaptas a los 
cambios del mercado, en parte, 
gracias a que entiendes las métricas 
o KPI’s de tu negocio, con las cuales 
optimizas procesos y mejorar la 
experiencia de tus clientes.
Para que una idea prospere en el 
entorno online, debe ser altamente 
demandada, ofrecer una 
solución superior a la competencia, 
tener un costo logístico eficiente y, 
por último, pero igual de importante, 
ser un producto, una marca o un 
nicho que realmente te interese, lo 
importante es que sea un artículo del 
cual te sientas orgulloso y del que tú 
mismo entiendas a los consumidores.
Para ayudarte a tomar la mejor 
decisión, aquí están 5 ideas que 

demuestran alta escalabilidad 
y demanda sostenida para 
empezar un negocio digital este 
2026:

Artículos sostenibles

La combinación de la conciencia 
climática y el cambio regulatorio 
global está abriendo un 
mercado masivo. Desde cepillos 
de bambú, kits de cultivo 

urbano, snaks orgánicos o productos 
textiles orgánicos. Actualmente, 
esta ola está tomando fuerza en el 
ecommerce, ya que los consumidores 
están dispuestos a pagar un precio 
premium por el impacto positivo,

Línea de belleza 

El sector de salud y cuidado 
personal supera los $37 mil 
millones de dólares y es una gran 
oportunidad, por lo que crear una 
línea personalizada de maquillaje 
o skincare, con una fórmula única, 
puede ser un mercado lucrativo en 
el marketing digital. Este modelo es 
ideal para emprendedores en redes 
sociales porque minimiza la inversión 
inicial en desarrollo e infraestructura, 
lo que sí requiere es un diferenciador, 
que puede ser desde el diseño de la 
marca a los ingredientes que utilizas.

Productos hechos a mano

Si disfrutas creando artículos únicos 
como joyería, velas aromáticas, 
artesanías o manualidades en 
general, el 2026 puede ser tu 
año para brillar. Las creaciones 
hechas a mano en plataformas 
digitales, desde redes sociales 
a marketplaces, son excelentes 

vitrinas que cubren la demanda de 
estos artículos. La calidad y el toque 
personal son tu mayor diferenciador 
y pueden convertir tu pequeño 
pasatiempo en un verdadero negocio 
rentable.

Impresos bajo demanda

La creatividad puede ser definitoria 
en este tipo de negocios en el 
que personalizas tazas, camisetas, 
sudaderas, posters, gorras y 
prácticamente cualquier artículo 
puede traer tus diseños únicos, 
los cuales pueden ser fotografías, 
memes, frases de canciones, de 
películas, personajes o tus creaciones. 
Incluso si ya tienes una audiencia 
sólida en redes sociales, no importa 
cuál sea el giro de ese canal, la 
mercancía es un camino fácil para la 
monetización. Además, actualmente 
existen softwares con plataformas 
que funcionan con impresión bajo 
demanda, así que la inversión es 
menor en un inicio.

Nicho de mascotas

El vínculo emocional que las 
personas comparten con sus 

mascotas actualmente es un motor 
de rentabilidad digital, el cual 
se puede capitalizar ofreciendo 
productos muy específicos, desde 
ropa que se ajusta perfectamente 
a su tamaño hasta accesorios 
personalizados con su nombre. En el 
mismo sentido, juguetes o muebles 
especiales, adaptados para perros 
o gatos son un nicho importante el 
cual se puede explorar. 
La demanda es real y en este sector, 
vale la pena mencionar que se puede 
construir una comunidad importante 
de pet-lovers que disfrutan ver fotos 
de animales o ellos mismos buscan 
compartir sus propias historias, lo 
que le da emoción y puede impulsar 
a tu marca en línea.

Ahora que tu idea llegue a 
los clientes

Ya sea que te decidas por impresos, 
el mercado sostenible o el nicho 
de las mascotas, al final lo que más 
quieres es que tus productos lleguen 
hasta las manos de tus compradores; 
para esto, necesitas aliados que te 
permitan tener presencia en todo 
México, y que además te dejen 
ahorrar tiempo y dinero.
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